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"For centuries, it was only out of reluctant 
necessity that authors of esoteric 
publications entered into the Faustian 
Bargain of allowing a price tag to be erected 
as a barrier between their work and its 
intended readership, for that was the only 
way they could make their work public at all 
during the age when paper publication was 
their only option."
https://www.southampton.ac.uk/~harnad/subvert.html



OK,
Let’s do it





Universiteit   research output Open Aire Open Alex rep Open Aire rep Open Alex
Universiteit van Amsterdam 212137 165159 210400 78% 99%
TU Delft 196368 131178 153900 67% 78%
Universiteit Utrecht 279243 99669 185300 36% 66%
Rijksuniversiteit Groningen 333567 82258 184400 25% 55%
Leiden University 132231 107078 188400 81% 142%
Erasmus Universiteit 116230 62268 162800 54% 140%
Radboud Universiteit 279477 231835 178400 83% 64%
VU Amsterdam 215915 70910 148200 33% 69%
TU Eindhoven 185671 77431 88320 42% 48%
Maastricht University 133743 35230 114000 26% 85%
Universiteit Twente 172674 83946 78760 49% 46%
Tilburg University 123268 47598 41230 39% 33%
Wageningen University 327066 267137 106100 82% 32%
Open Universiteit 16722 12764 7555 76% 45%

2724312 1474461 1847765 54% 68%



•Examining persistence of European open repository infrastructure and its diffusion in the 
scholarly record Macgregor G, Davidson J



Februari 2026 Crossref resolution attempts







Vinden commerciële uitgevers institutional 
repositories een bedreiging voor hun businessmodel? 
1. Wetenschappers publiceren nog steeds bij (commerciële) uitgevers die het overgrote 

deel van de journals onder controle hebben.



•Why do you think it (self-archiving) failed?
•“Because researchers are lazy and shortsighted. They 
understand publish or perish. They know they need 
publications for jobs and promotions. But they don’t 
understand that it’s not enough to just publish. You have to 
make your work accessible to the people who can use it, cite 
it, build on it. If your article is locked behind a paywall that 
most researchers can’t afford, you’re limiting your own 
scholarly impact. That should matter to researchers, but 
they don’t connect those dots. They just want to do the 
minimum necessary to get the publication credit.”
•(Why Stevan Harnad Has Been Dreaming of Chatbots All 
Along | Katina Magazine, n.d.)
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initiatieven over te nemen.

5. Gebrek aan samenwerking, zwakke federatie: OAI-PMH lijkt nog steeds het enige stabiele 
federatieve instrument. 



COAR survey 2023 - Shearer, K., Nakano Koga, S. M., Rodrigues, E., Manola, N., Pronk, . Martine ., 
& Proudman, V. (2023). Current State and Future Directions for Open Repositories in Europe. 
Zenodo. https://doi.org/10.5281/zenodo.10255559

https://doi.org/10.5281/zenodo.10255559


(1) het onderhouden 
van up-to-date, 

optimaal 
functionerende 

softwareplatforms,

(2) het toepassen 
van consistente 

praktijken op het 
gebied van 

metadata, behoud 
en 

gebruiksstatistieken
; 

(3) het verhogen van 
de zichtbaarheid in 

het 
wetenschappelijke 

ecosysteem.





Discovery opschalen (Open Alex én OpenAire)
Optimaliseer technologie en voorkom redundante 
invoer
Gedraag je als een uitgever van unieke content

Omarm het Publish Review Curate model

Stel publicatiecultuur ter discussie

Showcase &  Don’t hide



DARE to dream
DURF te dromen

Keep changing slowly
Blijf langzaam veranderen
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